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Onderwerp: Halfjaarbericht Xillio Nederland B.V.

Datum: 6 juli 2023

Inleiding

Het jaar 2023 is uitstekend begonnen. Vergeleken met de eerste helft van 2022 is de bruto omzet
met 13% toegenomen, de brutomarge met 15% en de winstgevendheid is procentueel ongewijzigd
gebleven ten opzichte van 2022. Hier zijn we zeer blij mee. Immers, in 2022 kwam de
winstgevendheid over het gehele jaar uit op 40%.

We hebben ook een groei gezien in nieuwe en bestaande klanten en additionele opdrachten. In H1
2023 hebben wij 16 nieuwe klanten mogen verwelkomen ten opzichte van 14 klanten in dezelfde

periode vorig jaar. 27 klanten uit 2022 hebben additionele opdrachten aan ons gegund in het
afgelopen halfjaar, dit in vergelijk met 18 klanten in dezelfde periode vorig jaar.

Halfjaarcijfers *

Onderwerp Periode: 1 jan 2022 — 30 juni Periode: 1 jan 2023 - 30 juni
2022 2023
Omzet € 2.333.152 € 2.638.839
Kostprijs van de omzet €72.459 €48.353
Brutomarge € 2.260.693 € 2.590.485
Bedrijfskosten €2.023.154 €2.322.195
EBITDA € 237.593 € 268.289
Afschrijvingen ** **
EBIT € 237.593 € 268.289
Financiéle baten en lasten €222.800 € 168.526
EBT €14.738 €99.763
Belastingen Hokk Hokk
Nettowinst € 14.738 €99.763

* In de bovenstaande halfjaarcijfers vergelijken we de organische cijfers van Xillio Nederland 2023

met de organische cijfers van Xillio Nederland in 2022, dus exclusief de WBSO consolidatie, geen IP
investeringen en afschrijvingen en daarnaast bevatten deze cijfers nog geen interne facturatie naar
Xillio US. Deze 3 activiteiten vinden plaats in december als voorbereiding op de jaarrekening.

**Afschrijvingen en investeringen worden niet meegenomen in deze rapportage.

*** Wij hebben nog compensabel verlies bij belastingdienst. Belastingen zijn nog niet van toepassing.
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Aanvullende informatie belastingen

In het halfjaarbericht van 9 maart 2023 hebben we gemeld dat we nog € 2,8 miljoen aan
compensabel verlies hebben. Dat is correct. Echter, is het wel zo dat als de winst hoger is dan € 1
miljoen, er minder van deze winst kan worden afgetrokken. Dat hebben we niet gemeld in
halfjaarbericht van 9 maart 2023 omdat wij daarvan niet op de hoogte waren.

Vooruitblik op de komende periode

In het halfjaarbericht van 9 maart 2023 hebben we aangegeven dat we in 2023 willen doorgroeien.
We willen meer partners onze software laten gebruiken en we willen samenwerken met
softwarepartijen die toegevoegde waarde leveren aan onze “smart way to migrate” propositie.

Als onderdeel van deze strategie zijn we in de eerste helft van 2023 ook begonnen met het zelf
ontwikkelen van proposities die de Customer Life time van een migratie klant verlengen. De eigen
proposities zullen we gaan verkopen onder de noemer “Content Care”. Na een migratie hebben
klanten een opgeruimde Microsoft omgeving klaar voor gebruik. De content care propositie zorgt
ervoor dat dit ook na migratie zo blijft. De eerste resultaten zijn zeer positief en dit zal bijdragen aan
de terugkerende omzet zoals wij hebben benoemd in ons strategisch plan.

In de tweede helft van het jaar zal de nadruk liggen op het uitrollen van de Content Care propositie
en het door ontwikkelen van de migratie software voor partners.

Rikkert Engels

CEO Xillio Nederland



